Technik und Tipps

Musikanlagen im gemiissigten Preissegment?

(EM) In unserem Heft sind schon einige Berichte iber Schweizer Hersteller von High End Gerditen erschienen (z.B. Thales,
DaVinciAudio labs, Audiomanufacture efc.]. Gemeinsam ist diesen Firmen, dass ihre Produkfe im obersten Preissegment
liegen. Dies kann nicht erstaunen. Die Schweiz ist nicht das land der giinstigen Herstellungskosten. Dazu kommt, dass
«Swiss Quality» eine Qualifatsaussage ist und es weltweit zahlungskrdftige Konsumenten gibt, die Wert auf hochwertige
Produkte aus unserem Land legen.

Mehrere unserer Mitglieder haben die Méglichkeiten, recht viel Geld in ihre Musikanlagen, die sie mit Herzblut betrei-
ben, zu stecken. Aber Icingst nicht alle. Und dazu kommt: Was soll man «normalen» Freunden empfehlen, die uns um
Rat fragen, wenn sie mit ihrem durchschnitilichen Budget neue Komponenten fir ihre Musikanlagen suchen? Sie glauben
ja, wir seien in dieser Frage auskunfisféihig. Da kénnen wir doch nicht auf das neue laufwerk von Thales hinweisen, ein
Verstcirkermodell von DaVinciAudio und dazu lautsprecher von Boenicke empfehlen. Und einen revidierten TD 124er von
Thorens kénnen (und wollen) wir ihnen auch nicht herzaubern.

Mit diesem Heft beginnen wir eine Kleine Serie: Wir besuchen Branchenmitglieder, die Produkie im gemdssigten Preisseg-
ment in ihrem Sorfiment haben, welche fiir ein breiteres musikinteressiertes Publikum geeignet sein kénnten, und wir haben
sie gefragt, wovon sie persénlich Gberzeugt sind und was sie deshalb geme verkaufen.

Den Anfang machen hier ein Geschdift im Zentrum von Basel und eines in Chur.

Urs Graf von «Gramophone 2010» in Basel

Mein Basler CD-Handler, Erich Wyss von Musi- | i gmmsss===—
ca Classica, sagt: «Nenn mich Kunden fragen, '
wo sie Komponenten einer Anlage kaufen sollen,
empfehle ich ihnen das Geschaft Gramophone
2010, fuge aber bei, sie sollen aufpassen, dass
sie dort am Schluss nicht mit einem Plattenspieler
aus dem Laden laufen..» {
Damit ist unser Branchenmitglied Urs Graf tref | S8 e
fend charakterisiert: Eigentlich méchte er seine '
Kunden von der analogen Musikwiedergabe
Uberzeugen. Deshalb sind beim ersten Blick ins
Schaufenster Plattenspieler zu sehen. Modelle mit
USB-Anschluss brauchen Sie aber dort nicht zu
suchen. Da Urs Graf, der Mitte 50 isf, indessen
von seinem Geschdft leben mdchte, hat er selbst-
verstandlich auch die digitale Welt in seinem An-
gebot.
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AAA: Seit wann gibt es Dein Geschdft hier im Zentrum von Basel@

Urs Graf: Seit 1986 sind wir hier in diesem neueren Gebdude gegeniber vom Stadr
theater Basel. Vorgéngig gab es den HiFiKeller am Spalenring. Dort habe ich ab
1980 gearbeitet. Nach dem Wechsel jenes Geschéfts hierher habe ich 1987 zu-
nachst die Geschdftsleitung tbemommen und nach dem Tod von Herm Keller 1996
das Geschaft neu gegriindet.

AAA: Wie ist der Name «Gramophone 2010» zu erklciren?

Urs Graf: Dieses Geschdftslogo gab es von Beginn an. Zundchst natiirlich mit der
Idee, es handle sich um eine zukunftsweisende Vision! Unterdessen ist der Geschaifts-
name allerdings als «Markenname» derart bekannt, dass ich ihn nicht andere. (la-
chend:) Vielleicht bedeutet 2010 unterdessen schon «back to the Roots»!

und sein Mitarbeiter Flavio Gallacchi

Urs Graf

Gramophone 2010

befindet sich an der Theaterstrasse 4 im Basler Stadtzentrum
Tel. 061 281 79 07

www.gramophone2010.ch

Urs Graf und sein Mitarbeiter Flavio Gallacchi haben das
Geschaft von
Dienstag bis Freitag
und am Samstag

10.00 - 12.30, 13.30 - 18.30
10.00 - 1700 gedfnet

AAA: Welche Ausbildung hast Du@

Urs Graf: Ich bin gelemter Radio- und Femnsehelekironiker.

AAA: Machst Du also auch Reparaturen@

Urs Graf: Ja, fast méchte ich sagen «leider zu viel». Natirlich gibt es nur noch wenige
Geschafte, die wirklich Reparaturen annehmen (kénnen). Wenn ich an einem alfen,
defekten Gerdt arbeite, habe ich mir schon oft gesagf, das sei nun wirklich das letzte
Mal. Wenn ich aber schon viel Zeit in die Fehlersuche investiert habe, kann ich nicht
einfach aufhéren, obwohl man am Ende kaum die ganze Arbeitszeit verrechnen kann.
Reparaturen lohnen sich lefzflich selten, sie sind nicht «geschéftsférdernd» und von
meiner Seite eine reine Dienstleistung fir meine Kunden.

AAA: Kann man ungeféhre Angaben machen, bei welchen zu welchem Zeitpunkt
produzierten Gerciten oder Marken Reparaturen sinnvoll sind.

Urs Graf: Nicht unbedingt. Es ist vor allem eine Frage der Aufbauweise eines Gerds.
Ein grosses Problem stellen Schalter dar, die man nicht «auseinandemehmen» kann,
die eingeldtet sind. Es bedeutet einen riesigen Aufwand, diese noch beschaffen zu
kénnen und sie zu ersetzen. Noch viel aufwendiger ist es, diese auszuldten, auser-
nanderzunehmen, oxidierte Kontakte zu reinigen usw. Das kann einen Tag Arbeit
oder noch mehr in Anspruch nehmen! Diesen Aufwand bezahlt versiéndlicherweise

niemand! Machbar ware noch Vieles. .|
lch habe natirlich immer ein grosses Infer-
esse, Gerdte aufzuschrauben und zu ana-
lysieren. Man erhdlt so immer wieder ef-
nen Einblick in diverse Technologien und
l6sungen. Von Digitalreceivern lasse ich
allerdings die Finger. Diese Gerdte sind
kaum auseinanderzunehmen. VWenn bei
solchen Gerdten etwas defekt ist, muss
man alles demontieren, man kommt kaum
irgendwo zu. Wehe, wenn der Fehler auf
der unteren Printplatte sitzt. .

AAA: Welche Produkte gehen vor allem
iber Deinen ladentisch@

Urs Craf: lautsprecher, Versfcrker, CD-
Spieler, Multi-Tuner, Plattenspieler, etwa in
dieser Reihenfolge. Etwas rickléufig sind
UKW-Tuner. Heute sind DAB+, Internet-Ra-
dio und Streaming eben auch ein Thema.
Von den ganzen «Nefzwerkgeschichten»
nehme ich allerdings Abstand, méchte ich
doch keine zweite Firma erdffnen und ei-
nen Netzwerk-Spezialisten beschdftigen,
der dann seine Stunden verrechnen kann!
lch bin da zuriickhaltend, es gibt Kunden,
welche ihr Haus mit vernetzter Elektronik,
Fesiplatten im Keller und dllen techni-
schen Maglichkeifen aussfatten méchten.
Ich frage mich oft: Werden diese leute
etwa 200 Jahre alt, um das alles nutzen
zu kénnen, was sie alles abgespeichert
haben...2 Und wehe, es funktioniert dann
etwas nicht 100%-ig.... Viel Spass: Das
leben besteht ja aus Updates. ..

Im Grunde habe ich bei Kunden oft die
Funkfion eines psychologischen Beraters.

Solltle man nicht eher wirklich Musik hé-
rene Ich moéchte meine Kunden geme
wieder auf den Weg bringen, z.B. eine
LP aufzulegen, die Beine auf den Tisch zu
legen und vielleicht ein gutes Glas VWein
zur Hand zu nehmen. Dann beginnen
schon das wirkliche Vergnigen und die
Freude... Technik verleitet heute viel zum
Spielen, und raubt die Zeit fir den wirkli-
chen Genuss!

AAA: Ist die ganze Technikgldubigkeit
nicht eine Mdannerdomdéne?

Urs Graf: Das ist nur feilweise richtig, denn
wir haben viele musikbegeisterte Kundin-
nen. Bei einigen Frauen gibt es allerdings
manchmal Probleme:  Lautsprecher  sind
fir sie off ein unndtiges Maobelstick. (La-
chend:) Ich sage dann oft: Der Traummann
vieler Fraven sollte doch 1,8 Meter gross
sein® Warum zahlt das bei den Lautspre-
chem nicht2 Da lachen sie immer und so-
gen mir, das sei eben nicht das gleiche. ..



AAA: Welche Gerdte stehen bei Dir zuhause zum Musikhéren@

Urs Graf: Im Wohnzimmer Lautsprecher von Rowen RA T+1 Tri-
Aktiv mit sechs Mono-Endstufen angetrieben. LineVorstufe: Ro-
wen Absolute Pre. Der Plattenspieler ist wegen des Namens ein
Thorens 2010 (Acryl) mit modifizierem SME Il Titanium Nifride
Tonarm und Benz Clider — MC-System. Phono-Vorstufe Rowen
Absolute Phono (modifiziert) in Single Ended Class A Technik
und separatem PSU Netzteil.

Eine kleine Anlage steht im Schlafzimmer und eine im Arbeitszim-
mer. Dort steht auch eine Revox A7/ Bandmaschine, komplett
revidiert und auf ein Studio-Mastertape eingemessen. Wenn ich
so etwas hore, frage ich mich oft, ob die Zeit wohl stehen ge-
blieben ist...

AAA: Welche Kunden haben Inferesse an Plattenspielem?
Urs Graf: Das sind einfach Musikliebhaber, die das wieder ha-

ben wollen. Solche die lhre Vinyl-Schétze wieder reaktivieren,
oder auch junge Kunden, die sich vom MP3 verabschiedet ha-
ben...

AAA: Als Zulieferer Deiner Produkte, steht bei Dir Dynavox im
Zentrum.

Urs Graf: Dynavox vertreibt ausgezeichnete Produkfe von Ro-
wen, Myryad, NAD, PSB, System-Audio. Diese Produkfe bieten
einen sehr hohen Gegenwert und erfillen auch allerhdchste An-
spriche!

AAA: Das ist ja auch der Grund, Dich anzusprechen. Du ver-
kaufst Gerdite eines gemdssigten Preissegments, keine Billigpro-
dukte, aber auch keine «abgehobenen Edelgerdte». Wenn nun
ein Kunde, der eine schlichte aber gute Anlage wiinscht, zu Dir
kommt, was empfiehlst Du ihm?

Urs Graf: Zuerst ist die Frage zu klaren, welcher Platz fur Lout
sprecher zur Verfigung steht. Lésst sich eine Standbox stellen
oder sind Regallautsprecher angezeigte Ich fihre einen kleinen
Querschnitt durch das Lautsprecherangebot vor, damit sich ein
Kunde Vorstellungen machen kann. Hat er eine Standbox gehért
und auch Platz zum Aufstellen, ist das Thema Regallautsprecher
rasch beendet. Wir gehen also meisfens vom Lautsprecher aus,
als nachsfes folgt der Verstérker als «Motor» dahinter; hier ist
die Frage zu klaren, welche leistung dieser fir welche <Zulie-
fergerdte» erbringen soll. Es tut mir leid, pauschal lésst sich die
Frage nach der Empfehlung nicht beantworten. Jeder Kunde st
anders. Es gilt, den Kunden anzuhéren und ihm (akustfisch) eine
Palette von Maglichkeiten aufzuzeigen, die seinen Vorstellungen
entsprechen kénnten.

AAA: Darf ich dennoch nachhaken: welche lautsprecher fiihrst
Du vore

Urs Graf: Gut, wenn ich merke, dass es etwas kosten darf, neh-
me ich bei den Standlautsprechern gere als Highlight die Ro-
wen 2+2. Das bedeutet natirlich Fr. 5980~ fir das Paar. Da
ist ein hochwertiges 3-Weg-System drin, voll-bipolar, mit hohem
Wirkungsgrad. Wer hier so viel investiert, kann dann beim Ver
starker mit schlichferen Mitteln ansteuern und hier bescheidener
in die Tasche greifen und «es macht dennoch Musik». Fir Kun-
den, die spater noch «aufristen» mochten, ist dann ein Ausbau
auf Bi-Akfiv méglich und sehr inferessant.

Zwei Modelle Rowen 2+2

NAD Verstcrker C-326 BEE Rowen Swiss PowerEdition

AAA: Aber es gibt auch Kunden, die mit einem Gesamibudget
von fr. 5000~ eine gutklingende Anlage winschen.

Urs Graf: Dann greife ich vielleicht zum Lautsprecher Sysfem-
Audio Mantra 30 (Paarpreis Fr. 2'180.—) Das sind Lautsprecher,
die opfisch auch Frauen durchaus ansprechen. Beim Verstarker
empfehle ich den NAD C-326 BEE Rowen Swiss PowerEditi-
on (Fr. 1290~ Sell dann noch ein CD-Spieler dazukommen,
hier mein Tipp: NAD C565 BEE, eine ausgezeichnete Ma-
schine fur Fr. 7090.~! Als ich diesen Spieler vor zwei Jahren
bei mir zuhause ein erstes Mal anschloss, musste selbst ich als
Analogliebhaber echt staunen. Ein Quantensprung in der CD-
Wiedergabe.... Darf ich erganzen, dass Kunden, die mit einer
solchen Gesamt-Preisvorstellung den Laden betreten, vielleicht
dann doch bei Fr. 8'000.— oder mehr landen, weil sie den

néichstmoglichen Schritten einfach nicht widerstehen konnfen.



System-Audio Mantra 30

NAD CD-Spieler C:-565 BEE

AAA: Gut, nehmen wir an, jemand habe ein Budget von Fr.
8'000-~ fir eine komplette Anlage. Welche Gercite wiirdest Du
fir diesen Fall vorschlagen?

Urs Craf: In diesem Fall ganz Klar ein Lautsprecherpaar von
ROWEN. Die bipolare R2+2e.

Ein sagenhafter 2\Weg Lautsprecher mit sehr hoher Musikalitct.
(Paarpreis Fr. 3'980-), dazu einen NAD C-356 BEE Rowen
Swiss Power Edition Verstérker (Fr. 1490.~). Seine 80 Watt Dau-
erleistung und Strom-Stabilitct, verbunden mit der genialen ne-
gativen Ausgangsimpedanz, sorgen fir einen kompromisslosen
Anfrieb der Lautsprecher.

Als Quelle empfehle ich hier den NAD C565 BEE Rowen
Mundorf Edition (Fr. 1'890.~), das ist ein fanfastischer CD-Spieler
mit ruhigem harmonischem Klang und unerhérter Feinauflésung.
Somit haben wir mit den bendtigten «guten Verbindungskabeln»
das Budget von Fr. 8'000.~ nicht Uberschritten.. Eine ganz folle
Kombination, die aufthorchen Iésst und sicher lange Vergnigen
bereitet.

Verstérker C-356 von NAD

AAA: Und bei den genannten Gerdten lassen sich auch wenn
nétig Reparaturen ausfihren?

Urs Graf: Die gehen nicht kaputt. Und wenn nach einigen
Johren beispielsweise ein Speisungswiderstand zu reparieren
ware, ist dies wirklich kein Problem.

AAA: Und wenn nun jemand ginstig zu einem Plattenspieler
und einer PhonoVorstufe kommen méchte? Was hast Du da
im Angebot?

Urs Graf: Als PhonoVorstufe ist der NAD PP2 [Mit MM und
MC] fir Fr. 149— sicher unschlagbar in Sachen Preis/Leistung.
Dazu dann ein laufwerk von Project. Da sind wir schon mit
ca. fr. 700~ durchaus dabei. Dies ist fir Einsteiger, die wieder
«Viny-Kontakt» haben mochten, ein «Packli», das Hand und Fuss
hat und zu einem verninftigen Betrag gut klingt. Der néchste
Sprung ware dann die Tube-Box S von Project mit Rohrenaus-
gang. Dieses «VWunderkisichen» kostet Fr. 450~ und hat auf
der Unterseite ein Mcuseklavier, bei dem man die nétigen An-
passungen vomehmen kann. Das klingt wirklich sehr gut. Eine
weitere mogliche Steigerung ware dann natirlich die ROWEN
PP-06 fiir Fr. 890! Als «Uberflieger> gefdllt mir natirlich die
Rowen Absolute mit 2 MC-und einem MM-Eingang besonders.
(Fr. 2'490.-) dazu braucht man konsequenterweise auch das
ausgelagerte Netzteil Absolute PSU (Fr. 1490

Das Laufwerk ProJect Debut Carbon Esprit



AAA: Und bei Plattenspielemn findest Du primér die Palette von
ProJect iberzeugend.

Urs Graf: Genau, Project hat ein sehr breites Spekirum von etwa
Fr. 300 bis Fr. 12'500-, da finden fast alle einen Favoriten.
Besonders gefallt mir, dass diese Gerdte noch in Europa produ-
ziert werden. Ferfigungsqualitat 1al

AAA: Weitere Plattenspielermarken bietest Du nicht an?

Urs Graf: Ich habe auch Produkte von NAD, Michell und
Clearaudio im Angebot und freue mich ausserdem auf den
<heiss erwartefen» Rowen Plattenspieler! Dazu braucht es natir-
lich noch den «richtigen Tonabnehmer!

AAA: Richtig, iber Tonabnehmer haben wir noch nicht gespro-
chen. Was hast Du im Angebot?

Urs Graf: Micro Benz, Rowen, Ortofon und Sumiko das sind un-
sere Favoriten, die mich Gberzeugen. Die Preisskala geht da von
Fr. 80.~ bis Fr. 8'000.~ Ein «Highlight», das es mir im Moment
besonders angetan hat, ist das MC System Benz ACE LS fur
knapp Fr. 900.~ Sensationelle Auflésung mit rdumlicher Tiefe. ..
einfach geniall

AAA: Du hast da im Geschdft noch eine Ecke mit alten Gerditen,
zu denen Du eine besondere Beziehung hast.

Urs Graf: Richtig, von eflichen bestaunt, von anderen nicht mal
wahrgenommen. ..

Hier stehen zum Beispiel ein Revox A7 mit Verstarker und Tu-
ner, oder die Referenz Kassettengercite Nakamichi 1000 ZXL
und 682 ZX. Nakamichi war ja meine grosse leidenschaft! Ich

kenne diese Gerdte heute noch fast in-und auswendig. Am Ge-
schmack, wenn das Kassettenfach gedffret wird... Wenn ich
mich zuriick erinnere, wie lange ich friher gearbeitet habe, um
mir ein 682 ZX zu kaufen... Ich méchte diese «Zeitgeschichten>
nicht verkaufen und lasse sie hier ausgestellt (wie zum Beispiel
diesen genialen SequerraTuner). Sie gehdren zu meiner Lebens-
geschichte.

Wie viele Nakamichis habe ich bei Hi-Fi-Keller ausgemessen
und eingestellt. Es war die Zeit, als Kassettengerdte in Mode
waren. Wir haben damals ganze Berge davon verkauft, die
durften problemlos 1'500 bis 3'000.— Franken kosten und dazu
kaufte man MAXG-Kassetten mit Metall-Druckgussgehéuse fir
Fr. 22.50 pro Stick in 10-er Packungen! Verrickt, nichte

Und heute suchen Leute Rohlinge fir den CD-Brenner, aber mehr
als 30 Rappen dirfen diese nicht kosten... Da hat sich einiges
gedndert in der Einstellung zur Frage, was Qualitat ist und was
sie kosten darf.

AAA: Was fir Musik hérst Du privat zuhause?

Urs Graf: In der letzten Zeit viel Klaviermusik, vor allem Klavier-
konzerte. Dies seitfdem ich selbst begonnen habe, Klavier zu
spielen. Ich habe das grosse Gliick von einer sehr talentierten
Pianistin mit Solisten- und Konzertdiplom unterrichtet zu werden.
Natirlich hére ich auch geme Jazz und Pop, das geht von Arm-
strong bis led Zeppelin. Natirlich auch Landler - die aber bloss
in einer Alphitte zu einem gemitlichen Fondue.

AAA: Uns bleibt, ein herzliches Dankeschén fur das Gesprach
auszusprechen und Deinem Geschéft ein gutes Gramophone

2020 und 2030 zu wiinschen.

Urs Graf: Herzlichen Dank
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DaVinciAudio labs, Audiomanufacture efc.). Gemeinsam ist diesen Firmen, dass ihre Produkte im obersten Preissegment
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Hans und Sigrid Schlegel
vom Hi-Fi Zentrum Churerhof in Chur

Jene Geschafte, die sich auf HiFi spezialisieren, sind in den ver
gangenen Jahren immer rarer geworden. Eine schéne Konsfante
stellt indessen der Laden des Ehepaars Schlegel in Chur dar. Ein-
lodend und sympathisch steht schon auf der Visitenkarte zuoberst
«Mehr Lebensfreude und MusiKultur». Hans und Sigrid Schlegel
haben ihre Firma 1976 gegrindet. Das Ziel war es, der Kund-
schaft in Graubinden und den angrenzenden Gebiefen von St.
Gallen und Liechtenstein Gelegenheit zu bieten, qualitativ und
klanglich bessere Hi-Fi-Stereoanlagen erwerben zu kénnen. In
Chur war und ist bis heute diese Kategorie wenig vertreten. Mit
dem Gedanken, grossere Teile der Bevolkerung ihres Einzugsge-
biefs hétten eine geringere Kaufkraft als in Schweizer Grossstad-
fen, war es stefs Absicht, preislich relativ ginstige und trotzdem
hochwertige Produkfe zu verkaufen.

Sigrid und Hans Schlegel mit ihrem eigenen Lautsprecher Ksenja 1



Da Hans Schlegel den Beruf des Radioelektrikers — so die dama-
lige Berufsbezeichnung — von Grund auf gelernt hat, bietet das
Geschalft einen zuverlassigen fechnischen Service. Und weil er
klare Vorstellungen von gutem Klang hat, wurde es ihm im Laufe
der Jahre immer wichtiger, den verkauften Geraten durch kleine
fechnische Verbesserungen einen hérbar besseren Klang zu ent-
locken. Als grosser Verehrer des danischen Herstellers VWeber
Rehde (REDEKO) hat er zudem seine eigenen Breitbandlautspre-
cher entwickelt, die er seinen Kunden mit Uberzeugung verkau-
fen kann und dies auch in bedeutender Stiickzahl getan hat.
Hans Schlegel sagt sich, dass niemals eine Anlage «ab Stange»
dieselbe Musikalitat erreiche.

Auch wenn die AAA im Bindnerland nur sehr wenige Mitglieder
hat, kénnte es sich also nicht nur fir Breitbandliebhaber lohnen,
einen Abstecher zu machen und im Churerhof vorbeizuschau-
en. Hans Schlegel ist Ubrigens ein Grindungsmitglied der AAA,
also seit 1991 bei uns dabei!

Das Geschaft am Plessurquai/Jochsirasse 2, in dem Ubrigens
auch ein kleines und schones Plattenangebot steht, ist von Diens-
tag bis Freitag nachmittags von 13:45 bis 18:30 Uhr und am
Samstag von 9 bis 12 und von 13:45 bis 16:00 Uhr gesfinet.

AAA: Kénnen Sie kurz lhren beruflichen Werdegang schildem?

Hans Schlegel: Die Lehre als Radiotechniker habe ich in Chur
absolviert. Meine Frau und ich haben dann beschlossen, nach
Basel zu ziehen, wo ich bei den Radiogeschéften Strittmatter
und anschliessend Mattmiller in Muttenz gearbeitet habe. An-
schliessend haben wir beide fir ein paar Jahre die Filiale von
Strittmatter in Solothumn geleitet. Und wie es vielen Bindnem
geht, hat es uns dann zu den Wurzeln zurickgezogen: Seit
1976 fihren wir unser eigenes Geschdft hier in Chur, zuerst in
der Alistadt, spater etwas ausserhalb und seit 1997 in dieser
Lokalitat hier am Plessurquai. Die Liegenschaft haben wir von
der Bierbrauerei Heineken Gbernommen, im heutigen Laden war
damals ein Restaurant, wir sitzen fur dieses Gesprdch jetzt in der
ehemaligen Bar.

AAA: Hi-Fi-Geschdiffe gibt es in Chur wohl kaum noch, wie ist es
mit den Supermdirkten?

Hans Schlegel: Fir Hi-Fi gab es in Chur keine Spezialgeschafte
und der normale Radio-TV-Fachhandel ist alfershalber und we-
gen der Grosskonkurrenz nach und nach weniger geworden.
Seit 1999 ist Media Markt prasent, ebenso Melectronic von
Migros. Schon lange da ist Interdiscount, in den dann spéter
Fust integriert wurde.

e

Fir die Gerdte von DNM und fir deren Erfinder Denis Morecroft hatte
das Ehepaar Schlegel stefs eine besondere Affinitét.

AAA: Von welchen Herstellern waren Sie in den vergangenen
Jahrzehnten persénlich beeindruckte

Hans Schlegel: Da méchte ich Denis Morecroft, VWeber Reh-
de und Michael Creek nennen. Morecroft hat sich mit seinen
DNMVerstcrkern gesagt, ein Gerdt dirfe nicht schwer sein:
massige Metallgehduse speichemn von den Boxen ausgehen-
de Schwingungsenergie, die sie dann verspatet wieder an die
inneren Bauteile abgeben. Ausserdem entstehen in Metallge-
hausen Wirbelstrdme. Das beeinflusst alles den Klang. Das
war mir sfefs ein Vorbild. Er hat mit Reuters von Reson Gerdate
gebaut, die meines Erachtens zum Besten gehdren. Morecroft
hat auch sogenannte SlitFoil-Kondensatoren entwickelf, wel-
che auch von anderen Herstellern verwendet werden (z.B. Cy-
rus und Rotel). Morecroft ist sfefs seinen eigenen Weg gegan-
gen, in seinen Verstarkemn sieht es nicht nur wegen des leichten
Gehduses erfreulich anders aus als in anderen (er verwendet
diinne Dréhte staft Litzen/Multistrandkabel und sieht rationale
klangliche Griinde, warum er wo die Leitungen verlegt]. Zu oft
wird heute die Bestickung der Platine dem Computer tberlas-
sen. Die Versiarker haben ausgelagerte Netzteile.

Auch NAD kann man als Hifi-Pioneer nennen. Die Versiarker
3020 a bis i waren legendar und wurden wahrend Jahrzehn-
ten gebaut. Sie galten bei Insidern viel. Und dann natirlich
Weber Rehde, der Ingenieur und Musiker mit seinen Rehdéko-
Lautsprecherboxen.

AAA: Was geht vor allem Gber lhren ladentisch@

Hans Schlegel: Hifi-Anlagen und Cerdte, die ihren Preis wirk-
lich wert sind, und nicht einfach teure Gerdte, die klangliche
Erwartungen nicht erfillen. Lautsprecher, Verstcrker, CD-Player
und Musikserver stehen im Zentrum, gute Verbindungskabel,
Tischradios mit DAB+ oder Internetradio sowie Plattenspieler
vor allem von Reson/Rega und Project. Reuters (Reson) haben
Rega-Spieler bekanntlich stefs noch getunt und auf ein héhe-
res Klangniveau gebracht. Bei Project gibt es neben gunstigen
Modellen auch inferessante, zum Beispiel Spieler bei denen
die Plattentellerachse in einem Magnetlager I&uft. Wir liefern
und installieren auch Kompletteinrichtungen, Mehrraumanla-
gen und TV-Gerdte. Wir verbessemn den Klang von Lautspre-




cherboxen mittels Einbau von besseren Kabeln und Eliminierung
von klangschadlichen Ubergangswidersténden an Steckverbin-
dungen.

Ein Plattenspieler von Reson/Rega gehért neben jenen von Project zu
den von Schlegel bevorzugten.

AAA: Was ist Ihr persénlicher Bezug zu analog und welche
Gerdte stehen in Ihrer Privatwohnung?@

Hans Schlegel: Privat lege ich in der Regel (oft wohl eher un-
bewusst) eine Schallplatte und keine CD auf, weil mir das mehr
Freude bereitet. Nur wenn ich schnell etwas héren «<muss», greife
ich zur CD. Will ich ein Klavierkonzert Mozarts héren, lege ich
eine [P auf. Als Gerdte stehen da ein DNM-Vorverstarker und ein
DNM-Endverstarker und ein 25 Jahre alfes Lautsprecherpaar von
Rehdeko. Dann auch ein ROTA-Plattenspieler, der bekanntlich
auch von Morecroft und Reson entwickelt wurde und bei dem
alle Teile optimal entkoppelt sind.

Interessant schienen uns Ubrigens sfefs auch die leichten DO-
MO-Gerdgtegestelle und Tische, die Reson anbiefet (leichte Ge-
stelle sind Ubrigens auch eine Idee von Denis Morecroff]. Sie
erfullen ihre Funkfion zu entkoppeln bestens, wie ein Test sofort
zeigh. Was Morecrofts DNM Gerdte betrifft, habe ich auf mei-
nem Ausstellungsgerdt hier einen Zettel mit folgender Aufschrift:
«DNM macht Réhrenverstarker Gberflissig, da er warm und trotz-
dem genau klingt und viel weniger technische Probleme macht.»

Plattenspieler von ROTA

AAA: Angeregt durch Rehdéko bauen Sie Ihre eigenen lautspre-
cher, vor allem das konsequente Einwegmodell mit einem Breit
béinder, aber —wenn dies gewinscht ist — auch eines, das neben
dem Breitbénder noch einen Mittel- und einen Hochténer hat.

Hans Schlegel: Seit etwa 30 Johren hangt hier der Text an der
Wand «Die Lautsprecher sind am wichtigsten». Ohne hochauflé-
sende Boxen kann man kaum unterscheiden, welche Zuspielge-
réte besser sind als andere. Im Laufe der Zeit hat es mich immer
mehr Uberzeugt, dass Einweg-lautsprechersysteme ein «Super-
Resultat» liefern. Nicht nur Redéko-Fans haben gemerkt, was sie
an Klangqualitét bieten. VWenn man vor guten Breitbéndern sitzf,
hort man den Hall, der im Aufnahmeraum «sfatigefunden» hat,
man hért férmlich «<in den Raum hinein». Das und noch ein paar
andere Merkmale sind untriigliche Zeichen um festzustellen, wel-
che Box besser ist als eine andere. )

Unsere eigenen lautsprecher grinden auf den Uberlegungen
von Weber Rehde: Natirliche Wiedergabe von Musik durch
natirliche Materialien und konsequentes Weglassen von um-
fangreich berechneten und konsfruierten Frequenzweichen, die
wie Medikamente in der Medizin viele Nebenwirkungen ha-
ben. Je direkter die Signale das Ohr erreichen, desto genauer
sind Details hérbar. Der Idealfall ist eine punkiférmige Tonquelle.
So kann man viel genaver feststellen, wo sich die Instrumentar-
listen und die Sénger aufgehalten haben: vome, ganz nah am
Mikrophon, links hinten, vorne rechts... Gleichzeitig sind durch
die Auflosung alle Details hérbar. Das Vibrato in der Stimme,
der Strich des Bogens auf den Saiten, das Holz der Streichins-
trumente (und nicht nur die Stahlsaiten) sind horbar... Ich habe
durchaus schon hunderfe von meinen lautsprecherpaaren ver-
kauft. Ich bin tbrigens davon Uberzeugt, dass man nicht mehrere
Konstrukfionssysteme in einer Box haben sollfe, also nicht einen
Konus-Bass zu einem Kalotten-Mitteltoner und dazu noch einen
Bandchen-Hochténer. Das harmoniert nicht. Meine Lautsprecher
waren Ubrigens auch einmal auf dem Titelbild einer Inneneinrich-
fung in der Zeitschrift <Raum und Wohnen» zu sehen. Das zeige
ich manchmal Kunden, die auf Design sfehen und deswegen
sich zum Kauf weniger musikalisch klingender Boxen verleiten
lassen und dabei erst noch Unsummen auszugeben bereit sind.

Wird bei Schlegel
. HiFi oft verkauft:
die eigene Box
Ksenja 1 mit Kar-
fonmembranen



AAA: Darf ich Sie bitten, fir einen mdglichen Kunden, der Fr.
5000~ fir eine Anlage auszugeben bereit ist, einen Vorschlag
zu machen@

Hans Schlegel: Folgendes wiirde ich empfehlen: Meinen Breit-
bandlautsprecher Ksenja 1 (das Paar mit Stativen fir Fr. 2'200.-,
einen (von mir leicht getunten) NAD 316 dls Verstarker (Fr. 699-),
einen CD-Player NAD 515 (getunt fur Fr. 549—-). Dann einen
Plattenspieler von Reson fir Fr. 690.— und dazu den Phono-Vor
verstarker von NAD fir Fr. 149~ Dazu kémen dann noch zwei
Lautsprecherkabel {2x2m) fir Fr. 250, zwei Inferconnect-Kabel
33cm (Phono und CD) fir fr. 190.— und eine spezielle Nefzste-
ckerleiste fir Fr. 40— Damit waren wir bei einem Gesamtbetrag

von 4'767~- Franken.

Hans Schlegel: Wenn ein Schritt vorwarts méglich ist, offeriere
ich den ndchst besseren Verstarker, der wére dann von Creek.
Da gibt es die Evolution Reihe, noch besser ist nafirlich, wenn
man sogar zur Reihe Destiny greift (Vollverstarker Destiny 2 fur
Fr. 2600.~). Der Phonovorverstarker MM ist bei den Creeks
sogar steckbar und fur Fr. 160~ zu haben. (lachend:) Was die
lautsprecher befrifft, wirde ich «noch lange» bei meinen eige-
nen Ksenja 1 bleiben! Man braucht sich nur die Realitat in den
gangigsten VWWohnzimmern anzusehen und sich die bevorzugte
Lautstarke anzuhdren, wie sie die meisten Leute einstellen. Ganz
abgesehen davon kénnen unsere Boxen dank anspringender
Schallabgabe durchaus grosse Réume mit Musik fillen.

Die drei von Schlegel empfohlenen Gerdite von NAD

AAA: Sie legen Wert darauf, die Gerdte noch leicht zu tunen@

Hans Schlegel: Ja, nach dem Grundsatz: Viele kleine Verbesse-
rungen bringen einen sehr grossen Unferschied. Es geht mir da-
bei vor allem um Innenverkabelung oder darum, beim Verstérker
Erdungen und einen Anschluss fir passende spezielle Lautspre-
cherkabel und Steckbuchsen anzubringen. Anschlussbuchsen in
schwerer Mefallausfihrung scheinen uns verdéchtig, mindem
den Klang. Manchmal findet man auch Verschraubungen mit
mehreren Unterlagsscheiben. (Kontakte?) Ich arbeite mit Kabeln
(Dréhten!) von VOVOX oder DNM, die ein ausgezeichnefes
Preis/Leistungsverhdlinis aufweisen und einen neuen Ansatz bie-
fen. Ein grosser Querschnitt von Kabeln in Multistrand-Ausfihrung
neigt zu eher dréhnend wirkenden Bassen, die mitilere und hohe
Tone Uberdecken kénnen. Da bringen zwei Dréhte im richtigen
Abstand mehr Genavigkeit punkio Zeitfaktor und Dynamik. Ein
Querschnitt von 1-1,3mm2 ist dazu genigend und absolut aus-
reichend bis 30m Lange in Wohnréumen.

AAA: Welche Gerdte fassen Sie ins Auge, wenn die Anlage
jetzt etwas mehr kosten darf, vielleicht fr. 8000, um eine Zahl
U nennen?é

Sigrid Schlegel: Es hat uns immer Freude gemacht, gunstigere
Gerdte, die Uberraschend gut klingen, anzubiefen. Bei jeder
Gelegenheit haben wir Gerdte und Boxen miteinander ver
glichen. Wenn man Reparaturen ausfihrt, bekommt man es
mit sehr vielen Produkten zu tun. Oft haben wir auch von Im-
porfeuren Probegerdte erhalfen. Diverse Kunden sind auch mit
Gerdfen bei uns vorbeigekommen und haben zusammen mit
uns getesfet. Eintauschgerdte und Boxen stehen ebenfalls bei
uns als Vergleichsobjekte zur Verfigung. Manchmal kommt
es mir im Hi-Fi-Markt vor wie bei «Des Kaisers neue Kleider.
Teurer heisst ja nicht zwangsweise besser. Leider sind die Vor
und Endversfcrker von Crimson in hohere Preisregionen ge-
rutscht. Sie galten friher geradezu als «ChampionsKiller> mit
ihren lediglich Fr. 2750~ Mittlerweile kosten sie leider Uber
Fr.10'000.~!



AAA: Sie sagen, lhre Anlageempfehlungen hétten ein klares
«System» und dazu gehéren auch die kleinen Verbesserungen,
deren Ziel es ist, dass auf im guten Sinne emotionale Art Musik
gehért werden kann. Was sind die wichtigen Kriterien dieses
Systems¢

Hans Schlegel: Ich méchte diese Kriterien in folgenden Punkten
auffShren:

Die Lautsprecher weisen Karfonmembranen auf, die von uns
mit diversen Lacken und Essenzen behandelt werden um
die Membran verwindungssteifer zu machen.

Die Signalzufthrung auf die Schwingspule geschieht mit
Silberdrahtchen.

Das Gehduse der Box besteht aus Birken-Sperrholzplatten,
zehnfach verleimt.

Die Oberfléiche wird entweder mit Lasur oder mit Mébella-
cken behandelt.

Es werden von uns spezielle Boxenstative geliefert.

Die Signalzufihrung geschieht iber 2mm-Steckbuchsen aus
der Schweiz.

Das Kabel von den Anschlissen zum Breitbandlautsprecher
stammt von Vovox.

Das Metallchassis des Breitbanders wird mittels separatem
Anschluss mit der Schutzerde verbunden. (weniger «Floa-
fing» des Magnetfeldes).

* [s wird eine separate Erdleitung zum Verstarker geliefert.

* Die lautsprecherkabel bestehen aus Produkien von VOVOX
oder DNM.

e Der Verstarker wird von mir «prépariert: Signalwege ver
kirzt, Stecker eliminiert, direkt angelétet.

e Fine Kaltgeratesteckbuchse wird eingebaut (auch beim CD-
Player], Schutzerde auf Metallgehéuse des Verstarkers ge-
legt.

e FEin moglichst kurzes Verbindungskabel Vovox inkl. Eich-
mannstecker wird zum CD-Player und anderen Komponen-
ten geliefert.

* Zujedem Gerét wird ein Spezial-Netzkabel mitgeliefert.

o Alle Steckerkontakte (ausser Netz) werden mit ICON (RE-
SON) behandelt.

* Wir beraten den Kunden eingehend ber das richtige Auf
stellen der Boxen im Raum.

AAA: Das ist wohl ein préziser und auch schéner Abschluss
unserer Unterhaliung. Ich bedanke mich fir das Gesprdch und
wiinsche |hnen Beiden weiterhin viel Freude beim Vermitieln
von Kiiterien fir gutes Musikhéren.



